Das Ziel des Praxiskredits:

Der Praxiskredit soll Ihnen die Tatigkeit in lhrem Beruf ermoglichen, um Patienten zu versorgen. Er soll nebenbei auch
einige Arbeitsplatze schaffen, er sichert der Bank, den Versicherungen, dem Praxisvermieter, dem Buchhalter, den
Zulieferern und allen, die von lhnen sonst noch aus der Praxis bezahlt werden, etwas Einkommen,

und "last but not least", der Kredit soll Ihnen natiirlich helfen, lhren Lebensunterhalt zu verdienen und Ilhre Abgaben zur
Krankenversicherung /Pflege Vers./Altersvorsorge zu bezahlen, damit Sie nicht am Ende der Praxistatigkeit gar ein
"Sozialfall" werden.

Weil in einer Kreditlaufzeit von zum Beispiel 12 Jahren zusatzlich zu den 200.000-Euro-Kredit, den man zuriickzahlen muss, auch
noch Zinsen und Zinsenzinsen von ca 100.000 Euro + Einkommensteuer der Beitrage flr Tilgung oder der dazu evtl
abgeschlossenen Kapitallebensversicherungsbeitrage gezahlt werden mussen: kann es auf ca. 400.000 Gesamtriickzahlung Uber 12
Jahre kommen.

Die Praxis produziert dariberhinaus noch laufende KOSTEN durch Gehalter (zum Beispiel eine qualifizierte, kompetente Arzthelferin
kostet bereits ca 3000 EURO im Monat), Raumkosten, Praxisbedarfsmaterial, Versicherungen etc.:und andere zwingende laufende
Kosten von MINDESTENS 100.000 EURO pro Jahr kbnnen zusammenkommen selbst wenn man sehr sparsam ist, d.h. 1.200.000
EURO laufende Kosten in 12 Jahren.

Die Praxis muss also insgesamt in 12 Jahren folgende Summe erwirtschaften, um alleine die Kreditkosten und laufenden Kosten der
Praxis zu decken:

1.200.000 EURO (laufende Kosten) +

400.000 EURO (Kreditrickzahlung,Zins,Einkommensteuer

=1.600.000 EURO in 12 Jahren. ca 133.000 EURO jahrlich
oder ca.33.250 EURO pro Quartal...

Diese Summe enthalt noch nicht die Lebenshaltungskosten und KV/RV/AV/PV/etc des Arztes (und seiner Familie), also sollte dieser
Bedaf noch addiert werden. Dann sieht man, wie hoch die Kasseneinnahmen einer Kassenpraxis sein missen, um ganz
knapp,sparsam,ohne irgendeinen Luxus uberleben zu kénnen.

Kassenarztmarchen

Marchen erfunden und niedergeschrieben. Als ich mir vorgestellt habe, wie es sein kdnnte, wenn man heute, wie der Kollege plant,
200.000 Euro Praxiskredit aufnimmt und als Kassenarzt anfangt, wollte ich ihm nur mitteilen, dass ein Praxiskredit anders wirkt als
ein Kredit fur ein Eigenheim, bevor er sich entscheidet.

Weil er ja als angestellter Job-Sharing Partner arbeitet und die Situation als Kassenarzt vielleicht noch nicht einschatzen kann. Und
als ich dann ins Schreiben kam, ist das Marchen irgendwie entstanden. Weil ich in den letzten Tagen gelesen habe, was Herr
Lauterbach Uber das Einkommen von Kassenarzten behauptete und Kassenarztfunktionare (KV Vorstande) so viel verdienen, dachte
ich, da kann man als "Nichtkassenarzt" leicht den falschen Eindruck Uber Kassenarzteinkinfte bekommen.

Bei der KV gibt es Berater, die einem Niederlassungswilligen das alles genau durchrechnen kdénnen.

Den Niederlassungsberater bei der KV fand ich okay,

Sehr geehrter Herr Kollege,

der Niederlassungsberater der KV war okay, er hat mir nutzliche Tipps gegeben und ich war und bin ihm dankbar dafir, besonders
fur seine Warnung vor Finanzierung komplett Gber Kapital-LV, da dann spater die Kapital-LVs entschieden haben, wegen schlechter
Wirtschaftslage weniger auszuzahlen. Habe trotzdem einen Teil Uber KLV finanziert, die Bank wollte das, falls ich mich richtig
erinnere,so haben. Ich werde daher am Ende den Kredit nicht ganz abbezahlt haben, trotz hoher Kapital-LV Beitrage zur Tilgung,
aber das ist eine andere Geschichte.

Aber Vieles habe ich dann erst spater gemerkt oder richtig kapiert, manches auch viel zu spat.

Das Problem ist doch hauptsachlich, dass sich die Bedingungen standig andern. Da niitzen die besten Beratungen und
Plane nichts, wenn sich die Rahmenbedingungen stiandig verandern.

Damals wurden die Budgets eingefiihrt, angestellte Arzte hatten plétzlich kein Budget, obwohl urspriinglich gesagt worden war, wer
schon vor der Einfiihrung des Budgets als angestellter Arzt genehmigt worden ist, bekommt ein eigenes Budget, nachher war es
doch nicht so und sie mussten sich selbstandig machen. Entweder als Praxisvertreter oder sich niederlassen. Die Zulassungssperren
wurden damals eingefihrt. Da haben sich viele niedergelassen, die sonst ganz gut als Angestellte bleiben hatten kénnen.

Nun haben wir das Gegenteil. )

Alle sollen wieder zusammengehen, Gemeinschaftspraxen, angestellte Arzte in Praxen, MVZ, Poliklinik, Zweigpraxen, etc. werden
nun empfohlen. Wer sich auf diese Aussagen verlasst und nun umstellt und irgendwelche langfrstige Vertrage schliesst kann auch
wieder Pech haben, denn es kann sich ja alles wieder andern, wer weiss das jetzt schon wie lange die jetzige Situation halt? Die
jetzige wurde doch vor 6-7 Jahren eingefuhrt, wenn ich mich richtig erinnere.

Und wer kann nun voraussagen ob der GP oder der Poliklinik dann spater wieder das Budget so gekiirzt wird, dass sie nicht mehr
existieren kann. MVZ und Polikliniken werden als ideal dargestellt und werden empfohlen, weil angeblich wirtschaftlich.

Kann ein MVZ wirtschaftlich sein? Muss noch abgewartet werden. Es entstehen doch dort auch hohe Kosten. Wenn die
Krankenhauser jetzt schon Uber Defizite klagen und schliessen wollen, kann es doch den MVZ /Polikliniken spater auch so ergehen.
Dann heisst es wieder, die Poliklinik wird geschlossen, macht euch selbstandig.

Da kann doch der beste Berater nicht helfen, wenn sich alles immer andert:

schwankende Punktwerte, willkurlich (von wem?)

festgelegte Budgets fur Patientenzahlen,

fur Punktzahlen,

Medikamentenbudgets,

Androhung von Ruckzahlung von Medikamentenkosten,

und was kommt sonst noch in den nachsten Jahren?

Nun neu ab 1. April: EBM 2000 plus:

Praxisbudgets seien abgeschaffft,aber es werden Regelleistungsvolumina (RLV) eingefuhrt, was ist das?

was ist der Unterscheid? wer legt das fest, wie hoch das RLV ist? Es ist auch eine Art Budget, hor ich.

Der Punktwert soll fest sein oder vielleicht doch nicht, anscheinend ist das so konzipiert dass der Punktwert fest sein soll,
aber das geht irgendwie doch nicht, horte ich neulich auf der Info-Veranstaltung des Berufsverbandes.

und wie hoch in etwa ist der Punktwert? Alles immer unsicher wie immer. Nichts ist planbar, da ist die beste Beratung auch keine
Garantie, dass alles gut geht.




